
中高級とローコスト、

営業手法は・・・？

集客したお客様をどうクロージング

するか？ これには客層の特性を

知り、それに合ったアプローチが必

要です。

建替え層、１次取得層、２０～３０代

の若手か年配層か、暮らしに対し

てどのようなことを考えているのか、

などなど・・・。

これらの特性をしっかりと把握し、

そのためのプロセスや手法を修得

する必要があります。

本セミナーでは、住宅営業コンサ本セミナーでは、住宅営業コンサ本セミナーでは、住宅営業コンサ本セミナーでは、住宅営業コンサ
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チャーします！チャーします！チャーします！チャーします！

・２極化する顧客の特性を知る

・客層別のアプローチ法で受注力UP！

・受注が取れる営業の判断手法と具体的

な動き方（名簿管理を含む）

日時：東京（虎ノ門）会場：6月9日(金)、21日(水)

名古屋会場：28日(水) それぞれ13:30～15:30

会場：お申し込みいただいた方に詳細をご案内いたします

参加費：3,240円/人(資料代含む・税込)

●ご参加希望のセミナー

□6月9日（金） □6月21日（水） □6月28日（水）

（東京開催） （東京開催） （名古屋開催）

□“健康”でブランド構築！～特別セミナーに参加

２時間でわかる

「２極化対応 価格帯別営業手法の秘訣セミナー」

セミナー当日の15：30～17：00に、電磁波対策まで盛り込んだ

“健康”でブランド構築！～特別セミナー（参加費無料）もおこないます

“健康”の注目度は高まるばかり！ 幸せな暮らしにもっとも必要な「健康」について

まずはよく知ってブランド構築までしてみませんか？

客層に応じた、正しい営業を理解する！
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